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	Material 
	Calidad, Estilo, Organización
25%

.
	· Los argumentos no fueron claramente vinculados a una idea principal (premisa).
· No se puede decir que la presentación tenga un estilo y si tiene un mapa este no se ajusta a lo expuesto desorientando al que escucha.

· Gran parte de la presentación usa tamaño de letra pequeño, las figuras o tablas no se aprecian y tiene párrafos largos.
	· Todos los argumentos fueron claramente vinculados a una idea principal (premisa), pero la organización no fue, algunas veces, ni clara ni lógica.
· Tiene un estilo con un mapa de los contenidos pero quien escucha se desorienta a veces.

· El tamaño de letra en la presentación es apenas visible y a veces usa párrafos muy largos y figuras y tablas poco apreciables.
	· La mayoría de los argumentos fueron claramente vinculados a una idea principal (premisa) y fueron organizados de manera lógica.
· La presentación posee un estilo con una mapa de los contenidos donde quien escucha puede señalar que se ajusta al mapa trazado.
· La mayoría de la presentación usa buen tamaño de letra, párrafos cortos y figuras y tablas claras.
	· Todos los argumentos fueron vinculados a una idea principal (premisa) y fueron organizados de manera lógica.
· Mantiene un estilo de presentación con un mapa muy claro de los contenidos que hace que quien escucha no pierda el hilo de la presentación.

· Toda la presentación usa buen tamaño de letra y es el mismo, párrafos cortos, figuras o tablas apreciables y buen uso del color.


	 
	Cantidad y Tiempo
(fuera de los 5 min para respuestas)

15%

	· La duración de la presentación es de 15 +- 10 minutos o mucho más allá
· El número de transparencias no se condice con el contenido.
	· La duración de la presentación es de 15 +- 5 minutos

· El número de transparencias se condice levemente con un contenido.
	· La duración de la presentación es de15 +-  3 minutos

· El número de transparencias es coherente con la profundidad del contenido.
	· La duración de la presentación es de 14-15 minutos

· El número de transparencias es muy coherente con la profundidad del contenido.

	Presentador
	Dinámico(a) y Demuestra Conocimiento
20%

	· Muy poco uso de expresiones faciales o lenguaje corporal. No genera mucho interés en la forma de presentar el tema.
· Tiene mala postura y/o no mira a las personas durante la presentación
· La mayoría del tiempo el expositor no saca los ojos de las transparencias


	· Expresiones faciales y lenguaje corporal son usados para tratar de generar entusiasmo, pero parecen ser fingidos.
· Algunas veces tiene buena postura y establece contacto visual.
· El 40% del tiempo el expositor lee de las transparencias lo que le dice al público.
	· Expresiones faciales y lenguaje corporal algunas veces generan un fuerte interés y entusiasmo sobre el tema en otros.
· Tiene buena postura y establece contacto visual con todos en el salón durante la presentación 

· La mayoría del tiempo el expositor no lee las transparencias.
	· Expresiones faciales y lenguaje corporal generan un fuerte interés y entusiasmo sobre el tema en otros.
· Tiene buena postura, se ve relajado y seguro de sí mismo. Establece contacto visual con todos en el salón durante la presentación.
· Todo el tiempo el expositor no lee de las transparencias excepto las citas textuales.

	Presentador 
	Buen uso del Castellano
15%


	· A menudo habla entre dientes o no se le puede entender o tiene mala pronunciación.
· Raramente habla usando oraciones completas.
· No puede hablar sin usar modismos y muletillas.
	· Habla claramente y distintivamente la mayor parte (94-85%) del tiempo. No tiene mala pronunciación.
· Algunas veces (70-80%) habla usando oraciones completas.
· Introduce modismos y muletillas al hablar.
	· Habla claramente y distintivamente todo (100-95%) el tiempo, pero con una mala pronunciación.
· Mayormente (80-98%) habla usando oraciones completas.
· Rara vez usa modismos y muletillas al hablar.
	· Habla claramente y distintivamente todo (100-95%) el tiempo y no tiene mala pronunciación.
· Habla con oraciones completas (99-100%) siempre.
· No usa modismos ni muletillas al hablar.

	Actitudes
 

 
	Responsable y Previsor(a)
15%


	· Entrega en oficina o sube moodle a partir del segundo día de la fecha de la entrega oficial lo que por enunciado se solicita.

· Instala el material en el PC y tiene problemas de compatibilidad hw/sw o simplemente no proyecta la presentación.
	· Entrega en oficina o sube a moodle con dos o más horas de atraso pero durante el día lo que por enunciado se solicita (se aplica escala de descuento).

· Instala su material in-situ pero se presentan problemas de “font” u otras compatibilidades con hw/sw que debe estar instalado en el PC.


	· Entrega a tiempo en oficina o en moodle lo que por enunciado se solicita con desfase hasta de una hora pero menos de un día de atraso (se aplica escala descuento).

· Instala el material que proyectará in-situ y funciona bien.
	· Entrega en oficina y sube a moodle dos horas antes lo que por enunciado se solicita en el trabajo.

· Instala bien en el PC el material que proyectará antes de ser presentado.

	
	Comprometido(a) con el tema
10%


	· El tono no fue usado para expresar las emociones.
· No hace nada extraordinario que demostrar un compromiso con el tema.
· El estudiante no usa apoyo o los apoyos escogidos restan valor a la presentación.
· No parece entender muy bien el tema.
	· El tono usado expresa emociones que no son apropiadas para el contenido.
· Hace apenas lo suficiente para pasar el tema sin mayores exigencias.

· Los estudiantes usan 1-2 apoyos que hacen la presentación mejor.
· Demuestra un buen entendimiento de sólo partes del tema.
	· El tono usado algunas veces no expresa las emociones apropiadas para el contenido.
· Hace a nivel adecuado lo que se le pide para la exposición del tema.
· Los estudiantes usan 1-2 apoyos que demuestran considerable trabajo/creatividad y hacen la presentación mejor.
· Demuestra un buen entendimiento del tema.
	· El tono usado expresa las emociones apropiadas.
· Excede lo que se le pide formalmente que haga en el tema mostrando gran entusiasmo y compromiso.
· Los estudiantes usan varios apoyos (puede incluir recursos atractivos) que demuestran considerable trabajo/creatividad y hacen la presentación mejor.
· Demuestra un completo entendimiento del tema.
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